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PRESENTACIO

El Prograoma de foment de l'‘esperit emprenedor E2, Escola
d’Emprenedors neix amb I'objectiu de promoure I'emprenedoria
a l'escola mitjancant accions i activitats adrecades a alumnat i
personal docent.

Aquest programa és fruit de la col-laboracié entre el Departament
d’Ensenyament de la Generalitat de Catalunya i GLOBALIleidaq,
el consorci de promocié econdmica de les terres de Lleida que
promou el desenvolupament economic, empresarial i territorial
mitjancant el foment de I'emprenedoria i l'ocupacio, el suport
a la innovacié, la competitivitat empresarial i I'impuls de la
projeccio exterior.

El seu contingut ha estat dissenyat pel personal técnic
d’ambdues entitats promotores com a resultat de la seva
experiéncia en aquest ambit i, a més, s’ha comptat amb la
col-laboracié de professionals experts en l'‘aplicacio de les
tecniques i tematiques que més éxit estan tenint en els darrers
temps en I'admbit de I'emprenedoria.

AT Generalitat de Catalunya
NI, Departament d’Ensenyament

GLOBALcida

Les activitats seran impartides pel personal técnic de
GLOBALleida o per professionals externs, en aquest darrer cas,
el cost de I'activitat serd assumit al 50% entre el centre educatiu
i GLOBALleida.

La participacié dels centres a les activitats del programa estara
limitada a I'oferta existent, per aquest motiu s'obrird un periode
de convocatoria per recollir les inscripcions que, un cop rebudes,
seran ateses per ordre d'arribada i posteriorment es comunicara
a cada centre les activitats a les que podra accedir.

Les activitats es podran realitzar al llarg del curs acadéemic
2018-2019.




ESTRUCTURA

El programa esta format per diferents activitats estructurades en
quatre blocs:

+ SESSIONS DE SENSIBILITZACIO

Xerrades i conferéncies que tracten aspectes generals del
foment de I'emprenedoria amb I'objectiv de despertar l'interes
de I'alumnat per aquesta tematica.

* TALLERS TEMATICS

Tallersquetractentemesespecificsenl’ambitdeldesenvolupament
de les habilitats personals i técniques, en un format practic i
directe que fomenta la participacidé i la col-laboracié dins el grup.

* ACTIVITATS PER A PERSONAL DOCENT

Accions generalsitallers especifics, amb recursos i eines de suport
que facilitin al personal docent la transmissié a I'alumnat dels
diferents conceptes relacionats amb la iniciativa emprenedora.

 ACTIVITATS DE CARACTER PARTICIPATIU | LLIURE ACCES
Formen part d’aquestes activitats jornades, premis, fires i activitats
generiques de caracter transversal i participatiu de lliure accés.

DESTINATARIS

Alumnat d’educacié infantil, primaria, secundaria obligatoria
i post-obligatoria (ESO, batxillerat, CFGM i CFGS) de tots els
centres, publics i privats, de les Terres de Lleida i el seu personal
docent.

PROVEIDORS EXTERNS

Es detallen a continuacié la relacié de proveidors externs que
col-laboren en aquest programa:

Ana Campos www.profesionalcoach.com

Beeyou www.beeyou.cat

Carla de Ruiter www.fibraart.com

Catedra d'Innovacié Social - UdL www.innovacio.udl.cat
Centre de Recursos Pedagogics del Segria www.sesegria.cat
Do-ceo Training, SL www.doceotraining.com

Ester Barqué www.esterbarque.com

FemCAT www.escolaiempresa.cat

Ferran Gonzadlez www.ferran-tucoach.com

Grup ICE - UDL www.ice.udl.cat

Joan Josep Vergé www.instituttalentglobal.com

Jordi Puigdellivol www.jordipuigdellivol.cat

Marta Graiié www.martagranyo.com

Mireia Seré6 www.coachingagenda.com

Ricard Pons www.ricardpons.com

Tactica 360° www.tactica360.com

Xavier Roca www.xaviroca.com




QUADRE D'ACTIVITATS

A. SESSIONS DE SENSIBILITZACIO
I

cobl NOM DE LACTIVITAT

PER ALUMNAT DE

INFANTIL I BATXILLERAT CICLE

! DESCRIPCIO DE LACTIVITAT
PRIMARIA

PROVEIDOR/ COST PEL CENTRE/SERVEI DURADA

ACTIVITAT

FORMATIU DE FORMATIU
GRAUMITJA DE GRAU
SUPERIOR

ORGANITZADOR

EDUCATIU

Gratuit per a visites al Viver
Visita de grups d'alumnes (30 max.) al Parc Cientific FP Empren (Turé de Gardeny),
VISITES D'ALUMNES ALS CENTRES DE i Tecnolagic Agroalimentari de Lleida, al Viver Ceeilleida (La Caparrella) i 2hen
Al LA XARXA DE CENTRES D'EMPRESES FP Empren, al Ceeilleida i a la resta de Ceis de la GLOBALIeida xarxa de Ceis de la provincia horari de
INNOVADORES + XERRADA SOBRE demarcacio de Lleida que inclou: Visita guiada pel (www.xarxaceilleida.cat). mati o
EMPRENEDORIA viver escollit i xerrada de sensibilitzacio (es pot fer Visites al Parc Cientific i tarda
la visita i la xerrada o només una de les dues coses). Tecnologic Agroalimentari de
Lleida: 65€ per grup
P io de les istiques d'aquest
XERRADA SOBRE EL PROGRAMA I d ] af’:?a‘ o ) 45 s
A2 "ERASMUS PER A JOVES preneciores per ier una estada amp un empresari GLOBALleida Gratuit enhorart
EMPRENEDORS" expgrlme.mat dun altre pais d(_e Ia.UE. f'nrav_es de de mati o
la visualitzacié d'un powerpoint i testimoniatge tarda
d'experiéncies.
Explicacio dels principal p inculats al fet
d'emprendre. D'una forma agil i amb un llenguatge 1,5h en
adrecat a I'al es resy ap com: horari de
A2 XERRADA "EMPRENDRE: UNA Que és I'emprenedoria? Que és ser emprenedor/a? Proveidor extern 75€ ner xerrada mati o
AVENTURA APASSIONANT" Jo séc un emprenedor/a? i altres més especifiques P tarda.
al voltant del projecte emprenedor com: La idea de Maxim 40
negoci, el pla d'empresa i el relat d'experiéncies de alumnes
persones emprenedores.
Xerrada que busca apropar I'empresa i la figura de 1hen
s XERRADA DEL PROGRAMA ESCOLA | Alumnat I'empresari a I'alumnat donant una visi6 en primera FemCAT Gratuit horari de
EMPRESA de 4rt p de la realitat emp ial, bli un mati o
dialeg entre I'empresari/a i 'alumnat. tarda




B. TALLERS TEMATICS

coblI NOM DE LACTIVITAT INFANTILI BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
PRIMARIA FORMATIU FORMATIU
ACTIVITAT DE GRAU S HERRU ORGANITZADOR csEg{.l\-l':Eﬁl
AT SUPERIOR
EDUCATIU
Alumnat Taller d'empoderament i habilitats personals que té per objectiu: A:i;Z) ::flsm-rgrl: ::r
B1 TALLER JUGA AMB ELS TEUS VALORS de 3r, drt, - Que I'alumnat descobreixi els seus valors d'una forma creativa i divertida. Proveidor 150€ per mati o tarda,
PER A CREIXER 56 i'Bé - Saber que és el més important per a ells. extern taller Maxim 25 alum.nes
- Que prenguin consciéncia dels seus valors per a relacionar-se i comunicar-se. per taller
Taller d'empoderament i habilitats personals que té per objectiu: 75€ ner 2h en horari de mati
B2 TALLER UTILITZA ELS TEUS VALORS - Que I'alumnat descobreixi els seus valors d'una forma creativa i divertida. Proveidor talltr o tarda.
COM A MOTOR PERSONAL - Saber que és el més important per a ells. extern Maxim 25 alumnes
- Que prenguin consciéncia dels seus valors per a relacionar-se i comunicar-se. per taller
Taller d’empod i habilitats p Is que té per objectiu definir un pla
d’accié per a que I'alumnat s’ aproplaatrl:vzv:er.mllnr versio personal i professional 2h en horari de mati
B3 TALLER CONNECTA AMB ELS TEUS Alumnat - Condixeri . Jes fortal et i onortunitats Proveidor 75€ per o tarda.
TALENTS PER GAUDIR | CREIXER de 4rt " . M P extern taller Maxim 25 alumnes
- Millorar I'autoestima i I'autoimatge er taller
-Adquirir seguretat en un mateix P
- Potenciar les actituds, habilitats i talents
Taller d'habilitats personals que, a través del joc, té per objectiu: 2h en horari de mati
Alumnat - Potenciar les habilitats emprenedores Proveidor 75€ per o tarda
B4 TALLER EL JOC DE L'EMPRENEDORIA de 5e - Fomentar la creativitat P soe i}
i6e - Perdre la por al fracas extern taller Maxim 25 alumnes
-Prendre consciéncia de les aptituds propies per potenciar-les per taller
En aquest taller s’utilitzen di ques de ivitat per a i la 2h en horari de mati
Alumnat generacio d'idees, analitzar-les Proveidor 75€ ner o tarda
B5 TALLER DE CREATIVITAT de 5¢ id lupar-les, amb I'objectiu d’obtenir una solucio real al repte que es P ss -
5 . P s . . extern taller Maxim 25 alumnes
abe planteja. També aprendran que amb la practica esp la cap
creativa. per taller
Les I lacionades amb la ivitatila i i0 son fi I
durant el desenvolupament d’'aquest taller. Es tracta d'una activitat totalment
Alumnat artesanal que apropa els ielsp tradicionals de treballar la 75€ per 2h en horari de mati
B6 TALLER DE CREATIVITAT TREBALLANT B Alumnat Ilana al mén infantil i juvenil. Proveidor taller + 1€ o tarda.
LA LLANA (FELTRE) a6e delri2n Aquesta activitat manual que, a part de potenciar la motricitat fina dels alumnes i la extern en material Maxim 25 alumnes
creativitat, els porta a un estat de benestar i concentracio. Com a resultat del taller per alumne per taller
I'alumnat realitzara un petit tapis de llana enfeltrada en el qual podran crear el seu
propi motiu o dibuix amb fibres de llana de colors.




B. TALLERS TEMATICS

coblI NOM DE LACTIVITAT INFANTILI BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT ERIVARI Fruaay | orca ORGANITZADOR | CENTRE/
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
El primer pas indisy ble per a un proj pi dor és la idea. Lobjectiu de
la sessio és treballar el procés generador d'idees que aportin valor i que, per tant,
puguin ser I'origen d’un projecte.
La sessio s'estructura en 3 parts:
1. Creativitat i idees: formes d’estimular la creativitat, com a base del procés . "
Alumnat generador d'idees. Zh en horari de mati
B7 TALLER: COM TENIR UNA IDEA de1r 2. Visual Thinking: el pensament visual és un procés que consisteix en plasmar i Proveidor 75€ per o tarda.
EMPRENEDORA? - . g: ¢ pensamenty P que piast extern taller Maxim 25 alumnes
adrt manipular idees a través d'un dibuix o mapa mental, utilizant elements relacionats
entre si per a intentar identificar probl | brir soluci simular p per taller
i descubrir noves idees. Experimentem com treballar amb Visual Thinking.
3. Auditar quines idees aporten realment valor: del conjunt d’idees generades, cal
seleccionar quines aporten realment valor i poden convertir-se en un projecte
emprenedor.
Els objectius del credit de sintesi son:
- Presentar I'emprenedoria com a opcio professional.
-Fi les actituds empi | en l'al
- Treballar la por al fracas.
- Incentivar als alumnes a sortir de la zona de confort.
- Estimular la creativitat en la recerca d'alternatives. A concretar
- Treballar i exp en grups, un proj d’emprenedoria. segons
s " . " Alumnat . nimero 18h distribuides en
B8 CREDIT DE SLNJMEI?,IRI;NLI;E:; APRENDRE de1r Utilitzant una metodologia basada en la vivéncia i I'experiéncia “Si m’ho expliques P'::t:':lor alumnes 3diesaraode6h
adrt ho entenc, si ho faig ho aprenc”. El crédit de sintesis dura 3 dies amb el segiient i sortides per dia.
programa: fora del
Dia 1: Es treballen les petenci pi d il centre
Dia 2: Sortida pels voltants de Lleida per posar en practica les competéncies
emprenedores
Dia 3: Realitzacio d'un projecte emprenedor i presentacio
A I'alumnat se li lliurara un dossier amb material didactic.
“La comunicacio és essencial en tots els ambits de la nostra vida tan personal com
professional. Saber icar el que volem dir, saber fer-nos entendre, és una . "
A N PN . . 2h en horari de mati
tasca que no sempre veiem realitzada iament en la nostra amb Proveidor 75€ per o tarda
B9 TALLER D'HABILITATS COMUNICATIVES els altres. - N
. . - I extern taller Maxim 25 alumnes
A través del taller treballarem com millorar les nostres habilitats comunicatives, I
tant verbals com no verbals, com establir entorns de confianca, eines basiques de per taller
i0 i véncer la timidesa a parlar en public.”
75€ per
El taller permet als participants entrenar les seves habilitats per a construir i taller (2
( el seu “el pitch” (di del’ )perap se davant hores)
de diferents persones, treballant I'estructura del missatge, el contingut, integrant 150€ per
tecniques com I’ “storytelling” i cuidant la comunicacio no verbal. taller (4 En horari de mati
TALLER PREPARA EL TEU "ELEVATOR 1.- EL CONTINGUT DE LELEVATOR PITCH. Quin és el missatge que vull explicar. Proveidor hores) que o tarda
B10 PITCH" . Contingut. Estructqra del missatge. extern inclou la Maxim 25 all-Jmnes
2.- EINES BASIQUES DE COMUNICACIO DE LELEVATOR PITCH. Tecniques d’ posada en
storytelling. Comunicacié no verbal. practica de per taller
I'elevator
El taller de 4 hores, a més, inclou la posada en practica de I'elevator pitchi la pitchila
gravacio en video. gravacio en
video.




B. TALLERS TEMATICS

coblI NOM DE LACTIVITAT INFANTILI BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT ERIVARI Fruaay | orca ORGANITZADOR | CENTRE/
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
Taller de lideratge que, entre altres aspectes, tractara sobre:
Per qué és important el lideratge? 2h en horari de mati
B11 TALLER DE LIDERATGE | GESTIO Principal; istiq ionals d'un lider Proveidor 75€ per o tarda.
D'EQUIPS Lideratge i gestio d'equips extern taller Maxim 25 alumnes
Tipus de liders. Derivacions professionals per taller
Com actua i es comunica un lider?
Taller que té per objectiu que I'al | breixi si I'emp Joria és el seu 2h en horari de mati
B12 TALLER "DESCOBREIX SI cami professional. $'analitza qué necessiten tenir els alumnes per emprendre en Proveidor 75€ per o tarda.
L'EMPRENEDORIA ES EL TEU CAMI" allo que els apassi is' luara la seva predisposicio, habilitats i actituds extern taller Maxim 25 alumnes
emprenedores. per taller
L'objectiu és aprendre a observar en clau de model de negoci, aplicant la
metodologia SCOPE. 4h (2 dies - 2 h per
TALLER EMPREN EN CLAU DE El taller permet mad la idea, ord lai fi la en clau de negoci. Proveidor 1506 per dia) en horari de
B13 MODEL DE NEGOCI APLICANT LA Ajuda molt a aclarir-se i a prendre decisions, treballant en equip. extern taller mati o tarda.
METODOLOGIA SCOPE Aporta una visié global del mén de I'emp ide les impli del procés Maxim 25 alumnes
emprenedor. per taller
Taller amb una component practica important.
El pensament lateral ens permet activar la creativitat i I'enginy de forma conscient, i 4h (2 dies - 2 h per
no deixar-ho només a I'atzar i en moments d'inspiracié casual. dia) en horari lt:e
B14 TALLER APROFITA EL PENSAMENT Conei | forma de p a través de les diferents técniques que Proveidor 150€ per mati o tarda.
LATERAL PER EMPRENDRE | INNOVAR proposa, tot aplicant-les en exercicis practics. extern taller Maxim 25 alum-nes
L'objectiu és activar la capacitat de pensament lateral per ajudar a emprendre i a taller
innovar, i també per les situacions de la vida quotidi per
Emprendre implica, entre altres coses, esforc i tenacitat. En aquest taller es parlara . Zh en horari de mati
B15 TALLER D'ESFORC | TENACITAT COM de N resisténcia i la definicié d'objecti Isi Proveidor 75€ per 0 tarda.
AVALORS v ! professionals. ' v extern taller Maxim 25 alumnes
: per taller
2h en horari de mati
B16 TALLER SOBRE XARXES SOCIALS Facebook per a empreses Proveidor 75€ per | Otarda.
extern taller Maxim 25 alumnes
per taller
Taller de Personal Branding: Marca Personal
La marca p | ens ajuda a d brir i icar allo que ens fa itils i valiosos. 2h en horari de mati
A la nostra influéncia i ens proporciona major control sobre la nostra vida i Proveidor 75€ per o tarda
B17 TALLER SOBRE MARCA PERSONAL professio. A través del taller aconseguirem, entre altres coses: - :
- Trobar la manera de diferenci professional i | extern taller Maxim 25 alumnes
- Gi fi i sintonia per a el nostre valor per taller
- D brir les eines i p di per a fer-nos visibles offline i online
Passats uns
D brint les teves fortal A través d'un giiesti ilal d brira quines Catedra d::&:]:as‘la 1h en horari de mati
. son els seus punts forts en el moment actual. Si alguna cosa caracteritza als humans d’Innovacio i lliurara o tarda. Es necessita
B18 TALLER D'AVALUACIO DE FORTALESES és la capacitat de canvi i evolucio, aixi doncs, I'all podra reflexi sobre Social de la un informe un ord.inador pera
les conclusions i decidir qué i com volen treballar els seus punts forts i febles per Universitat de dravaluacio, da al
aconseguir els seus objectius en el futur. Lleida ava uacio. cada alumne.
Cost 6€ per
informe.




B. TALLERS TEMATICS

cobi NOM DE LACTIVITAT INFANTIL | BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT ERINARIS EORMATIL R REORMATIU ORGANITZADOR CENTRE/
DE GRAU DE GRAU
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
L'objectiu daquest taller és desenvolupar i concretar els factors clau per a posar en
marxa un projecte empresarial.
Contingut:
- On vul arribar amb la meva empresa?
- A través de quins camins ho puc fer? | qué necessitaré? .
- Quins objectius vull assolir? Aquests objectius poden quantificar-se? Zh en horari de
B19 TALLER "ELS 10 FACTORS CLAU A L'INICI - Quins recursos tinc i quines tasques s’han de fer? Proveidor extern 75€ per mati o tarda.
D'UN PROJECTE D'AUTOOCUPACIO" Vi AL L : taller Maxim 25 alumnes
- Versatilitat i adaptacio
- Marca personal per taller
- Creativitat
- Esperit comercial
- Aprenentatge
- Constancia
“Tinc una idea, per on comengo?” Aquesta és una pregunta que es formulen molts
emprenedors.
En aq apsula f i pliq quin és el procés que ha de seguir un
proj p dor, des del en que es té una idea fins que a tenir ja
Iactivitat en marxa.
La sessio d'e 4 hores s’estructura com una guia al__llarg de tot el. procés de ah (2 dies - 2 h per
I'emprenedor, que exposem en els segiients apartats: dia) en horari de
B20 TALLER PROJECTE EMPRENEDOR. DE LA > IDEA: analisi de la idea per a comprobar si és una bona proposta per a generar valor Proveidor extern 150€ per mati o tarda
IDEA A LA REALITAT i de quina manera es porta a la practica. taller Maxi .
. N ” .. axim 25 alumnes
> DISSENY del proj p . Dediq bona part de la sessio a veure com cal taller
fer un disseny optim del projecte emprenedor o com aportar valor a través del model per
de negoci o disseny del Business Plan
> TEST per comprobar si funciona el model de negoci: veurem com cal testar si el
_nostre projecte funciona en el mén real (metode Lean Startup)
> ACCIO: veurem quins sén els passos per a crear la teva empresa comencar a
treballar pel teu compte.
Aquest taller i lueix el pte de la iacio basada en trobar punts d’entesa
precisament en els aspectes que, de forma inicial, semblen més allunyats quan en
TALLER DE NEGOCIACIO | RELACIONS realitat esd. punts de | ial pl ietat. 2h en horari de mati
INTERPERSONALS "COM OBTENIR 75€ per o tarda
B21 SEMPRE EL SI. TECNIQUES DE El model es basa en els aspectes de: Proveidor extern taller Maxim 25 all-jmnes
NEGOCIACIO BASADES EN PRINCIPIS 1) Centrar-nos en el si del problema i no en les persones. talle
PER A EMPRENEDORS" 2) Centrar-nos en els interessos. per tafler
3) Generar opcions alternatives abans de cedir.
4) El resultat s’ha de basar en criteris standard.
L’Eneagrama és una potent eina d"autoconeixement que ens permet poder conéixer
p dif ials de la p li itjiancant I"analisi del caracter i les
i propies de
El seu nom ve del grec i significa grama (figura) + enea (nou) perque descriu els trets
TALLER “LES 9 CARES DEL CARACTER i de9 de a [ s les en les resp que donem de 4h en horari de mati
B22 QUE T'AJUDEN A EMPRENDRE. forma autnEmatlca a I‘ets r:all;tats que I(:ns trobem. Proveidor extern 1?0I€Iper Mo 0 tz::'dall.
. - n concret treballarem amb: aller axim 25 alumnes
LENEAGRAMA DE LA PERSONALITAT Estructures Mentals: L'Observador, El que dubta i I'Epicur. per taller
Estructures Emocionals: El que déna, L'executor i el Romantic
Estructures Viscerals: El Cap, el Mediador i el Perfeccionista.
Taller vi ial basat en tecniques de di itzacio teatral




B. TALLERS TEMATICS

coblI NOM DE LACTIVITAT u\:‘FI:n':T'::-AI BATXILLERAT . g:‘ﬁhEn . ::otl:uL\En DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT et ORGANITZADOR | CENTRE/
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
Taller per a que els particif prengui iencia de la importancia de tenir una
cultura financera que els permeti gesti la seva ia p I. En el taller
s'expliquen els ptes fi f es donen eines per a gestionar les
fi I Is i s'insisteix en la itat de que cada p controli la seva
economia. 2h en horari de mati
B23 TALLER D'INTEL.LIGENCIA FINANCERA PROGJ!AMA: Proveidor extern 75€ per o tarda.
PER A JOVES 1.- ELS DINERS, LESTALVI | LA INVERSIO. C ptes fi basics d' i taller Maxim 25 alumnes
aplicada. per taller
2.- PRODUCTES FINANCERS QUE CAL SABER. Préstecs, crédits, targetes de credit. Cost
real. Riscos. Inversions financeres.
3.- LES CINC CLAUS DE LEDUCACIO FINANCERA. Les 5 claus financeres que tothom
hauria de coneixer.
. Com i d’on sorgeixen les idees de negoci? Com les podem desenvolupar?
B24 PAR.'II-'I:LIISESINIE:glﬁ%gl;glpféssfbﬂs La base d_e tot p[oiecte é's la id'ea de nggoci, pero e'zmh aixo no nhl ha prou. La idea GLOBALIeida Gratuit 1,5h en hofari de
DE NEGOCI de negoci va unida, a més d? I opnnuqllat comercl_al, a_les hab!htats de. I_a persona mati.
pi dora, als iales experié prévies adquirides.
S'analitzaran quins passos és necessari seguir per convertir una idea en un projecte
TALLER EL PLA D'EMPRESA. emprenedor real, aixi com les principals dificultats amb les quals topen les persones . .
B25 PART II: COM DUR A LA REALITAT LA . __emprenedores. ) ) GLOBALIeida Gratuit 1.5h en horari de
NOSTRA IDEA Es |_1ar|ara, entre altres, de la 1p0 qe dif . el p 0 servei, del_ mati.
coneixement del mercat, d'estratégies de marqueting per arribar al client, de I'equip
de treball, etc.
‘Els alumnes coneixeran els diferents instruments per a realitzar un pla economic-
fi +ElPlad'i ions i fi inicial, el compte de resultats previsional i
el pla de tresoreria, el punt d’equilibri i alguns ratis.
Dins del pla omic i fi s'aval p com ara:
B TALLER EL PLA D'EMPRESA. » Quina sera la inversi6 inicial? GLOBALIeida . 1,5h en horari de
26 PART Ill: EL PLA ECONOMIC | FINANCER © Com podem finangar les inversions? Gratuit mati
)  Quines seran les previsions de vendes i consum )
* Com calculem les desp d’explotacio?
© Quin préstec ens pot anar millor?
o A través de quin metode preveiem els guanys?
* Etc.




B. TALLERS TEMATICS

CERTIFICACIO EN EMPRENEDORIA | EMPRESA per alumnat de
CFGM i CFGS

CONDICIONS PER OBTENIRLA CERTIFICACIO ENEMPRENEDORIA
| EMPRESA.

Lalumnat de CFGM i CFGS podra sol-licitar la Certificacié en
Emprenedoria i Empresa mitjancant I'acreditacié de la realitzacid,
al llarg del curs academic 2018-2019, d’'un minim de 12 hores
de formacioé de la prevista en el quadre d'activitats apartat B
TALLERS TEMATICS del present cataleg. L'acreditacié només serd
valida si la formacié minima de 12h ha estat rebuda dins d'un
mateix curs académic i es justificara mitjancant un certificat emés
pel centre educatiu on constara: nom de I'alumne, dni, nom del
taller, data realitzacié i durada.

PROCEDIMENT PER A L'OBTENCIO DE LA CERTIFICACIO.

Fins el dia 30 de juny de 2019, i a peticié del centre educatiu
en representacié de I'alumnat que ha participat en la formacid,
es fara arribar a GLOBALleida el certificat on constard: nom
de l'alumne, dni, nom del taller, data realitzacié i durada
mitjancant correu electronic a mbenitez@globalleida.org posant
en l'assumpte del correu el text “Certificacié en Emprenedoria
i Empresa” o bé presencialment a la seu de GLOBALleida a
I'Avinguda de Tortosa, 2 de Lleida. Un cop validada per
GLOBALleida la documentacié enviada, |i serd comunicat al
centre la data i lloc en que podrd anar personalment a recollir
les certificacions per tal de lliurar-les a I'alumnat.




C. ACTIVITATS PER A PERSONAL DOCENT
I

(HiD]]
ACTIVITAT

PER A PROFESSORAT DE
DE LACTIVITAT

INFANTIL I

BATXILLERAT CICLE CICLE
PRIMARIA FORMATIU FORMATIU

DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ORGANITZADOR CENTRE/
DE GRAU DE GRAU
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
El projecte Petits Empresaris de Ponent és una d’ emp! loria adi d
a l'alumnat de cicle mitja i superior de primaria que vulgui treballar I'actitud
emprenedora durant el curs escolar 2018-2019.
La proposta arrenca del concepte d’APRENEDORIA que combina I'aprenentatge i
I'emprenedoria, p! ivi
tot partint d'u;
XERRADA PER DONAR A CONEIXER EL
PROJECTE PETITS EMPRESARIS DE
PONENT "PEP"

p tr

a diferents arees del curriculum,
n treball practic que

ix en la si i0 d’un cicle plet de
creacié d'una empresa.
Durant tot el curs els/les alumnes promouran la creacio d'una empresa, la itui Centre R . .
L . L PR . . L . 1h en horari de mati
faran els estatuts, decidiran la inversio, el nom i la imatge de I'empresa, triaran els Pedagogics del Gratuit otarda
carrecs, proposaran prototips a fabricar, els crearan artesanalment, els vendran i Segria
finalment retornaran les inversions i els beneficis.
Es constituira un grup de treball amb una sessio inicial i la continuitat es fara a
través d'una pag web que gestiona el Pep Borras de I'escola d’Alfés. En aquesta, es
reculliran totes les propostes, documents, guies, treballs...que vaigin realitzant tots
els petits empresaris dels centres participants.

Contactes: ¢5990102@xtec.cat CRP del Segria ; phorras@xtec.cat

El projecte Joves Empresaris de Ponent (JEP) és una activitat d'emprenedoria

adrecada a I'alumnat d’ESO, PFl i cicles de grau mitja amb la finalitat de desenvolupar

I'actitud emprenedora en el curs escolar 2017-2018.

EI JEP proposa, a I'all crear i la seva propia empresa en la qual
s'establi laci amb altres emp d’aquest projecte, per

irla p dels seus prod

XERRADA PER DONAR A CONEIXER EL

L'alumnat, a través d'aquesta experiéncia practica, tindra I'oportunitat de desplegar
competencies socials en un context real,
PROJECTE

petencies com: la iniciativa, la presa
de decisions, la creativitat, el treball en equip, I'atencié al client, I'organitzacio,
I'autonomia, etc.
JOVES EMPRESARIS | EMPRESARIES
DE PONENT
“JEP”

c2

GLOBALIeida Gratit | N enhorari demati
. - s . o tarda
Durant el curs escolar es realitzen dos activitats extraordinaries per apropar més
I'alumnat a la interaccié del mon real. Aquestes son:

Jornada d’emprenedoria: és una trobada que es realitza durant el mes de febrer i
I'objectiu és que I'alumnat de les diferents empreses es

fins aquell moment, a través d'una presentaci

iip i la feina feta

Es una oportunitat de parlar davant
d’un gran public.

Mercat de cloenda Escola d’Emp lors: els prod li i prats entre

les emp del proj es ialitzaran en el mercat que té lloc, normalment,

un dia del mes de maig. D

prés els i les api hauran d’ els Itats i
repartir els beneficis obti

dela manera que qualsevol empresa real, una
part dels quals van destinats a finalitats socials.
TALLER EL PROFESSOR COACH

c3

Taller d'habilitats personals que té per objectiu:
- Treure i mantenir la millor versié de cada docent i gaudir del dia dia dins I'aula.

p

I ques de coach enfocad

5h en horari de
. 187,50€ .
Proveidor extern mati o tardaen 1o
per taller .
2 dies

alad




C. ACTIVITATS PER A PERSONAL DOCENT

cobI NOM DE LACTIVITAT g:‘F"Awg::-AI BATXILLERAT anl\ﬁkﬁ'w Fog:\(’:'l‘-\Enu DESCRIPCIO DE UACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT DE GRAU SHERAD ORGANITZADOR cslié\:"l"llgl
MITJA SUPERIOR
EDUCATIU
Taller d’habilitats personals que té per objectiu:
. . - Saber que cada persona és, amb la seva percepcio, I'inic responsable de com veu i 5h en horari de
ca TALLER LA PERCEPCIO I LA GESTIO DE es relaciona amb el mon. Proveid 187,50€ "
R L o o oveidor extern mati o tardaen 1o
CONFLICTES - Aprendre i donar-se compte que la pi p! les nostres per taller 2 dies
i els Itats i les seves jiienci
- Entendre i comprendre com enfocar i resoldre els conflictes amb un métode eficient.
En aquest taller els d prend iencia de la marca p | que deixen en
el seu al i aprendran que cal treballar-la i icar-la. Es parlara de la marca
5 TALLER LA TEVA MARCA PERSONAL personal com a eina d'autoconeixement i com a motor per a I'emprenedoria, del paper Proveidor extern 75€ per 2h en horari de
COM A DOCENT de la marca personal del docent i la marca personal de I'alumnat en el procés formatiu taller mati o tarda
i de la consciéncia sobre la propia marca personal que els ajudara en la seva relacio
amb tot I'ecosistema educatiu.
Aq ivitat va dirigida al profi de FP que vol conéixer diferents propostes
de treball amb la dologia ABP i en laimpl io del treball per
projectes als cicles formatius i el treball especific per families professionals.
CONTINGUTS:
- Que implica treballar per projectes Hores presencials: 8h
- Com s’organitza el treball per projectes i diferents estrategies d'implementacio: Hores certificades:
6 TALLER EL TREBALL PER PROJECTES A ples practics amb la dologia ABP. E ple d' itzativa de Grup ICE-UdL Gratuit 10h
CICLES FORMATIUS centre (ID7). Exemple de Cicle d"Alt Rendi ple d'un modul professional amh
la metodologia ABP Assisténcia maxima
- Coneixer la metodologia ABP en els cicles formatius de FP 20 persones
- Coneixer diferents egies per impl la dologia ABP (per modul, per
cicle)
Els assistents portaran la programaci6 d'un modul professional on voldrien
implementar la metodologia ABP
Lobjectiu d’aquest taller és desenvolupar i concretar els factors clau per a posar en
marxa un projecte empresarial.
Contingut:
- On vul arribar amb la meva empresa?
- A través de quins camins ho puc fer? | qué necessitaré? de75€a
o TALLER ELS 10 FACTORS CLAU A LINICI - Quins objectius vull assoliv? Aquosts oblectius poden quartficar-se? Proveidor ext 13ERSr | 22 4h en horari de
D'UN PROJECTE D’AUTOOCUPACIO | quines tasques s han de fert roveldor extern atter mati o tarda
- Versatilitat i adaptacio segons
- Marca personal hores
- Creativitat
- Esperit comercial
- Aprenentatge
- Constancia




C. ACTIVITATS PER A PERSONAL DOCENT

cobi NOM DE LACTIVITAT INFANTIL | BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL DURADA
ACTIVITAT ERINARIS EORMATIURS BREORMATIU ORGANITZADOR | CENTRE/
DE GRAU DE GRAU
MITJA SUPERIOR SERVEI
EDUCATIU
“Tinc una idea, per on 7" Aq €s una preg que es formulen molts
emprenedors.
En apsula f i i quin és el procés que ha de seguir un
proj p dor, des del en que es té una idea fins que a tenir ja
I'activitat en marxa.
La sessid de 4 hores s’estructura com una guia al llarg de tot el procés de
I'emp lor, que exp en els segii apartats:
c8 TALLER: PROJECTE EMPRENEDOR. DE > IDEA: analisi de la idea per a comprobar si és una bona proposta per a generar valor Proveidor extern 150€ per 4h en horari de mati
LA IDEA A LA REALITAT i de quina manera es porta a la practica. taller o tarda
> DISSENY del projecte emprenedor. Dediquem bona part de la sessié a veure com cal
fer un disseny optim del projecte emprenedor o com aportar valor a través del model
de negoci o disseny del Business Plan
> TEST per comprobar si funciona el model de negoci: veurem com cal testar si el
nostre projecte funciona en el mon real (métode Lean Startup)
> ACCIO: veurem quins son els passos per a crear la teva empresa comencar a
treballar pel teu compte.
Es un taller que ensenya a treballar el model de negoci amh
molta més agilitat i eficacia que a través d'un pla d’empresa convencional a través
d’'una metodologia per accelerar proj p lors i d'i i6 que istei
TALLER COM TREBALLAR EL MODEL DE en: 8h distribuides en
9 NEGOCI MITJANCANT METODOLOGIES Aplicacio de la metodologia START-UP davant un repte. Proveidor extern 300€ per 2304 sessions en
START-UP Validacié prod: client. Hipotesis, prototif experiments i aprenentatges. taller hn'rari de mati o tarda
(VERSIO REDUIDA) Validacié omico-fi Pla omic-fi simplificat per posar nimeros
al projecte.
El taller inclou r ions pedagogiques per traslladar els i eines i
knowhow a I'alumnat.
Aquest taller consta de 5 sessions (4 hores per sessio) que es distribueixen al llarg
del curs. El seu objectiu és ajudar a emprendre en clau de model de negoci aplicant
metodologies START-UP agils i creatives.
Les 5 sessions que es treballen al llarg del curs sén les segiients:
TALLER COM TREBALLAR EL MODEL DE 1- La idea de negoci que resold un problema o una mancanca del mercat 20h distribuides en 5
¢10 NEGOCI MITJANCANT METODOLOGIES 2- La solucid innovadora Proveidor extern 750€ per sessions de 4 hores
START-UP 3- El procés de venda taller cadascuna en horari
(VERSIO COMPLERTA) 4- El model de negoci de mati o tarda
5- La comunicacié i I'elevator pitch
Taller amb una I practica imj onelsd aprendran técniques que
podran traslladar a Iaula.
Moltes vegades perdem de vista que per tal que la comunicacio esdevingui eficac
és molt important que sigui bidireccional, i que totes les parts puguin fer i rebre
preguntes que ajudin a generar el més ad per tal que la icacio
esdevingui fluida.
Un formador pot generar, a més, tres tipologies d’empatia (mental, ional i
visceral) que facin de forma conscient molt més eficient I'emisio dels seus missatges
_ TALLER: LIDERATGE A LAULA. ja que el podran adequar millor en forma i manera a les itats dels seus al 150€ per 4h en horari de mati
cn TECNIQUES DE COMUNICACIO PER A 1. El missatge: Verbal, ParaVerbal i NOVerbal. Proveidor extern taller o tarda
DOCENTS 2. EI QUE, el QUI i el COM del missatge.
3. L"art de respondre p amb presenci
4. L"art de realitzar preguntes des de la visio sistemica de |"aula. Les 17 tipologies de
preguntes.
5. El del IV del Il per desafi limif i iar la
empatia.




D. ACCIONS GENERALS DE CARACTER PARTICIPATIU | LLIURE ACCES

NOM DE LACTIVITAT INFANTIL | BATXILLERAT CICLE CICLE DESCRIPCIO DE LACTIVITAT PROVEIDOR/ COST PEL
PRIMARIA FORMATIU DE FORMATIU
GRAU MITJA DE GRAU CHGANIEZADOR CSE::‘LI:/
SUPERIOR
EDUCATIU
Convocatoria anual dels PREMIS E2 “ESCOLA D'EMPRENEDORS” adrecats a infantil, primaria, Departament
PREMIS E2, ESCOLA D'EMPRENEDORS ESO, Batxillerat i Cicles Formatius de grau mitja i superior curs 2018-2019. d’Ensenyament i Gratuit
Al febrer 2019, publicacio al BOP de les bases dels premis. GLOBALIleida
. . N . I Departament
ACTE LLIURAMENT PREMIS E2, ESCOLA Acte de lliurament que inclou una conferéncia sobre emprenedoria, la presentacié publica dels d'Ensenyament i Gratuit
D'EMPRENEDORS. OCTUBRE 2019 proj finali iellli dels premis. GLOBIXLIeida

La Fira F&T 2019 representa una oportunitat per posar en contacte als pares i mares amb I'oferta Collabora
FIRA F&T 2019 fi i i ialal amb les opcions professionals que d den les emp avui " Gratuit
M N I GLOBALleida
dia, mitjancant stands, conferéncies, xerrades i activitats .
Jornada adrecada al professorat de Formacid Professional amb I'objectiu de sensibilitzar i Jornada
JORNADA D'EMPRESA I INICIATIVA EMPRENEDORA ¢ . P . | | coorganitzada Gratuit
la cultura emp! aentre el | docent.

per GLOBALIeida

JORNADA D'ORIENTACIO PROFESSIONAL DE LES Jornada adregada al prof eng p Is i técnics del mén educatiu, i totes Jornada )
TERRES DE LLEIDA o A tes en lori L fessional i nedagogi coorganitzada Gratuit
! r r e per GLOBALIeida
EL MERCADET és una Fira destinada a mostrar tots els projectes d’'emprenedoria que es generen D
. pag . " y A epartament
MERCADET ESCOLA D'EMPRENEDORS a partir dels “Petits Empresaris de Ponent”, juntament amb centres de Cicles Formatius. d'Ensenyament i Gratuit
Aq centres han di: yat petites empreses durant el curs escolar i I'objectiu del Mercadet GLDBI‘\’LIeida

és vendre els seus productes i fer-ne difusié.

El Departament d’'Ensenyament ha posat en marxa el lloc web A més, el Departament compta amb la Xarxa InnovaFP i la
http://www.xtec.cat/web/projectes/emprenedoriaprimaria  Xarxa d’Emprenedoria d'FP amb la finalitat de facilitar el
per impulsar I'emprenedoria en |'educacio infantil i primaria, en  transvassament de tecnologia i talent dels centres de formacié
que es faciliten materials i recursos per a les escoles. A |I'espai  professional cap a les empreses i afavorir la vinculacié d’aquestes
web també s’'hi recullen els projectes d’emprenedoria que es  amb el seu entorn social.

realitzen en els centres escolars.




COM APUNTAR-SE

Al mes de setembre de 2018 s’obrira la convocatoria per accedir
a les diferents activitats del programa, els centres interessats en
participar hauran d’inscriure’s omplint el formulari que trobaran
a www.globalleida.org/projecte/programa-e2, el termini de
recepcio d’inscripcions finalitza el 31 d'octubre de 2018.

Els formularis s’hauran de fer arribar a I'adreca:
programae2@globalleida.org

Durant el mes de novembre es comunicard als centres les
activitats a les que poden accedir. Els aspectes logistics referents
a les activitats com els dies de celebracié o els horaris es
coordinaran de forma directa entre un técnic de GLOBALleida
i el centre.

Comunicacié
als centres
Durant el mes
de novembre

Termini

Convocatoria d'inscripcions
31 d'octubre 2018

Setembre 2018

La sala per a la realitzacié de les xerrades o dels tallers I'ha de
facilitar el centre educatiu.

LLEl ORGANICA DE PROTECCIO DE DADES PERSONAL -
AUTORITZACIO PER REPRODUIR LA IMATGE DE LALUMNAT

En compliment de la Llei Organica 15/1999, de 13 de desembre,
sobre Proteccio de Dades de Caracter Personal els informem
que el Consorci GLOBALleida, amb CIF numero Q2500449J,
pot reproduir la imatge de I'alumnat dels centres educatius,
que participen en les activitats del Programa “EZ Escola
d’Emprenedors”, en catalegs, web, espots publicitaris, triptics,
o qualsevol altra mitia amb la finalitat de divulgar les activitats
que s’‘organitzen.

Degut a la impossibilitat de poder demanar autoritzacié
directament a I'alumnat participant o als seus pares o tutors
legals, us demanem que el vostre Centre apliqui les mesures
adients per tal de saber i comunicar-nos si hi ha algu que no
hagi autoritzat la reproduccié de la seva imatge en aquest tipus
d’actes i aixi actuar en conseqiéncia.

Els hi comuniquem, que la imatge és una dada personal i, per
tant, podran exercir els drets d’accés, rectificacio, cancel-lacid i
oposicio de les seves dades adrecant-se a GLOBALleida, amb
domicili I’Avinguda de Tortosa, 2 i C.P. 25005 de Lleida o bé,
enviant un missatge a la segient adreca de correu electronic:
globalleida@globalleida.org, indicant a la linia “assumpte” el
dret que desitgi exercir. Cal adjuntar el DNI de la persona que
fa la sol-licitud.
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